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PRAXISVORTRAG

Optimierte Vertriebsvergutung

Wie Sie mit der richtigen Sales Compensation
Leistung steigern, Talente binden und
Vertriebserfolg nachhaltig fordern

Das erwartet Sie:

. Das richtige Incentive-Modell fiir jede Vertriebsrolle
Erfahren Sie, wie differenzierte Vergitungsmodelle
Motivation, Fairness und Vertriebserfolg gezielt unterstitzen

« Wirksamkeit messbar machen
Welche Kennzahlen zeigen wirklich, ob Ihr Vergitungssystem
funktioniert? Lernen Sie die entscheidenden Erfolgsfaktoren kennen

« Von Best Practice zu echter Wirkung
Praxisnahe Beispiele und konkrete Erfahrungen aus der
Implementierung moderner Vertriebsverglitungssysteme

« Mehr Wert aus Marktdaten gewinnen
Wie Sie Marktinformation intelligent nutzen, um fundierte
Anpassungen lhrer Vergitungsmodelle abzuleiten und
Wettbewerbsvorteile zu schaffen

Franck Andreutti ECOLAB

PROTECTING WHAT'S VITAL"

Head of Compensation & Benefits Europe
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